
Mei 2014 / Nr. 38716

GLOBE MAGAZINE

Dit is het vierde artikel in een reeks over 
het aanvragen van exportvergunningen. 
Ditmaal ga ik in op het vergunningsproces 
en de vereisten rondom het voorbereiden en 
aanvragen van vergunningen.

De impact van het vergunningsproces
Een vergunning autoriseert de uitvoer danwel 
de doorvoer van uw goederen uit of door Neder-
land. In de praktijk zien we dat het vergunnings-
proces een grotere impact op organisaties heeft 
dan men zich tevoren realiseert. In het bijzonder 
het voorbereiden van het aanvragen van een 
vergunning kost  soms veel tijd. Tijdens de voor-
bereidingsfase is het belangrijk dat u de risico’s 
voor uw organisatie juist en volledig overziet. 
Denk aan het volgende: 

• inzicht in de technische specificaties van uw 
producten; 

• inzicht in wie uw eindgebruikers zijn van uw 
producten en/of diensten; 

• inzicht wat het eindgebruik van uw producten 
is; 

• inzicht waar uw producten uiteindelijk naar toe 
gaan (eindbestemmingen). 

Deze punten bepalen in grote mate de wijze 
waarop u het vergunningsproces moet benade-
ren. Van belang is dat bij de beantwoording van 
de punten, u de juiste kennis binnen uw organisa-
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tie mobiliseert. Bijvoorbeeld uw sales organisatie 
kan antwoord geven over eindgebruikers; terwijl 
de vraag over de technische specificaties door 
uw R&D afdeling of leveranciers beantwoord 
kunnen worden. Daarnaast is het verstandig dat 
het management de uitkomst van het vergun-
ningsproces goedkeurt. Met andere woorden het 
vergunningsproces is in de praktijk een multidis-
ciplinaire bezigheid. 

Tenslotte is het van 
belang om rekening te 
houden met de wijze 
waarop het vergun-
ningsproces uw 
inkoopbeleid, sales 
beleid, contractma-
nagement en zelfs de 
keuze van uw leveranciers kan beïnvloeden. De 
overheid en zakelijke partners kunnen voorwaar-
den stellen aan vergunningen die impact op uw 
bestaande processen en procedures kunnen 
hebben. 

Omgaan met informatie en data van derden
Een belangrijke vraag is: op welke wijze moeten 
organisaties omgaan met informatie of data van 
derden betreffende de strategische goederen? 
Bij de beantwoording daarvan is het van belang 
te weten of u erop kunt vertrouwen dat de infor-
matie van derden over de status van goederen 

 “U kunt alles uit-
besteden behalve 
uw verantwoorde-
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juist is. In sommige gevallen zien we dat derden 
niet meewerken met het verschaffen van beno-
digde informatie of data. Het uitgangspunt is dat 
u er mag op vertrouwen dat de informatie die een 
leverancier of zakelijk partner aan u verschaft 
volledig en correct is, mits u aan de volgende 
voorwaarden voldoet: 
• u hebt de informatie op juistheid gecontroleerd 

(bijvoorbeeld via onafhankelijk bronnen – open 
sources of via best practices of op basis van 
een indelingsverzoek van de overheid); 

• u hebt de derde partij gevraagd om de juistheid 
van de verschafte informatie te bevestigen met 
officiële documenten – een vergunning van 
een overheid of de uitkomst van een indelings-
verzoek of een sondage (let er wel op dat een 
sondage een momentopgave is!); 

• u hebt geen redelijke gronden om aan de juist-
heid van de informatie te twijfelen.

In het geval u relevante activiteiten of diensten 
hebt uitbesteed, bent u nog steeds verantwoor-
delijk voor het nakomen van de wet. U kunt 
namelijk alles uitbesteden behalve uw verant-
woordelijkheid.
Ons advies is om er zorg voor te dragen dat u 
de informatieuitwisseling over de status van 
strategische goederen contractueel vastlegt 
(bijvoorbeeld in uw algemene voorwaarden). 
Beschrijf onder welke omstandigheden uw part-
ners informatie aan u moeten verschaffen, welke 
informatie, en wat de eventuele contractuele ont-
bindingsvoorwaarden zijn, indien een leverancier 
weigert informatie met u te delen. 

Omgaan met HS-Codes 
In de praktijk zien we dat er veel verwarring is 
omtrent de vraag of exporteurs HS codes kunnen 
gebruiken om strategische goederen te clas-
sificeren. HS-codes zijn weliswaar bruikbaar 
bij het classificeren van strategische goederen, 
maar slechts tot op zekere hoogte. Strategische 
goederen hebben een uniek classificatiestel-
sel. Dual-use goederen worden op basis van 
Export Control Classificatie Nummers (ECCN’s) 
ingedeeld en militaire goederen op basis van 
specifieke militaire productcategorieën (MIL 
CATS). Hoewel HS-codes vertaald kunnen 

worden in ECCN’s of MIL CATS, kan de uitkomst 
onbetrouwbaar zijn doordat ten aanzien van een 
HS code te weinig specifieke en/of statistische 
informatie over de export control classificatie 
voorhanden is. 
Omgaan met buitenlandse vergunningen 
In toenemende mate zien we dat Nederlandse 
bedrijven rekening moeten houden met voor-
waarden van buitenlandse vergunningen, zoals 
die van de Amerikaanse overheid. Het is mogelijk 
dat u met verschillende jurisdicties rekening dient 
te houden (ook in verband met de zogenaamde 
extraterritoriale werking van vergunningen). De 
Nederlandse overheid houdt bij het beoordelen 
van een vergunningaanvraag enkel rekening met 
de Nederlandse (EU) wetgeving. Ten aanzien 
van buitenlandse vergunningen (en sondages 
of indelingsverzoeken) is het belangrijk om goed 
na te gaan wat exact is geautoriseerd – type 
eindgebruik(er) of eindbestemming en de impact 
hiervan op uw organisatie. Dat wil zeggen: 
beoordeel op welke wijze een vergunning of 
ontheffing van toepassing is op uw voorgenomen 
export. Daarnaast is het belangrijk om na te gaan 
of er bepaalde restricties of voorwaarden aan de 
vergunning zijn verbonden die uw export kunnen 
beïnvloeden. Een gebruikelijke methode om 
risico’s te mitigeren is om een eindgebruik(ers)
verklaring van uw zakelijk partners of leveran-
ciers te vragen. Hierdoor bent u beter in staat om 
een deugdelijke risicoafweging te maken.  
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